Help anderen jou te helpen

JAN VERMEIREN

toont de waarde van ons
sociale netwerk

Soms is iets zo groot dat we het niet zien. Jan Vermeiren is netwerkcoach: ‘In ons
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Wat is uw eigen passie?
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Bent u onlangs nog verrast?

Heeft u een ergste ervaring als spreker? “Tijdens mijn presentaties en workshops ben ik elke keer
al een pijnlijke. Net voordat ik bij een weer verrast. Over het feit dat we elkaar zo graag willen
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je vertellen, dan ben je ineens het en concreet kunnen maken, gaan er altijd deuren open. Het
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Jan Vermeiren

Jan Vermeiren (35) starite in 2003 zijn eigen firma Networking Coach en richiie zich "I:f k dl o
volledig op de kunst van het netwerken. Door zijn filosofie koos het Amerikaanse InkKe n

- Nu ECHT GEBRUIKEN
LinkedIn Jan's bedrijf om wereldwijd het ‘LinkedIn Live’ programma te ontwikkelen

waar online en offline netwerken fuseren. De Engelsialige versie van het boek

‘Hoe Linkedin nu ECHT gebruiken' werd een bestseller op Amazon.com en de

Nederlandsialige op managementboeknl. Via networking-coach.com is een PDF
versie van het boek te downloaden, net als van zijn eerste boek ‘Tet's Connect!”.

Boekingen: www.networking-coach.com
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